
Dufau - Bourdier Equipier Polyvalent du commerce Nathan 9782091671628

Lallemant et al. Famille des métiers de la relation client Foucher 978-2-212-16878-1

Diry Économie Droit Tome unique Foucher 978-2-216-16487-5

Sanz Ramos et al. conseiller, vendre et développer la relation client Delagrave 978-2-206-30693-3

Boulay Autret Animer et gérer l'espace commercial Delagrave 978-2-206-30691-9

Sanz Ramos et al. conseiller, vendre et développer la relation client Delagrave 978-2-206-30693-3

Boulay et al.

Prospecter et valoriser l'offre commerciale - Bloc 4B - 

1re, Tle Bac Pro Métiers du commerce et de la vente 

(MCV) (2020) - Pochette élève

Delagrave 978-2-206-30692-6

Diry et al.
Ressources Plus - ECONOMIE-DROIT 1re Tle Bac Pro - 

Ed. 2022 - Livre élève
Foucher 978-2-216-16486-8

Sanz Ramos et al. conseiller, vendre et développer la relation client Delagrave 978-2-206-30693-3

Boulay Autret Animer et gérer l'espace commercial Delagrave 978-2-206-30691-9

Sanz Ramos et al. conseiller, vendre et développer la relation client Delagrave 978-2-206-30693-3

Boulay Autret Animer et gérer l'espace commercial Delagrave 978-2-206-30691-9

Sanz Ramos et al. conseiller, vendre et développer la relation client Delagrave 978-2-206-30693-3

Boulay Autret Animer et gérer l'espace commercial Delagrave 978-2-206-30691-9
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Terminales Apprentis 
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